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我国流通产业安全：现实背景、概念辨析与政策思路＊

纪宝成　李陈华

　　内容提要：在我国摆脱资金瓶颈的新时期，外资商业的进入步伐却持续加快，对民族
商业的发展构成了新的挑战，从而提出了有关我国流通产业安全方面的争论。从理论逻
辑上看，流通业的竞争性并不意味着不需要政府规制；一些地方政府的招商引资政策值得
反思；流通产业安全往往是指一种潜在威胁，而不是现实存在。从经验方法上看，流通产
业安全的度量指标不能只局限于外资商业在华的总体市场份额，而要充分考虑各类指标
的科学含义、外资商业在华分布的地域非均衡性以及外资商业的母国结构等其他微观层
面的因素。根据这种逻辑，再结合现实情况，本文提出保障我国流通产业安全的政策
思路。
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一、相关文献回顾

从研究兴趣来看，“产业安全（ｉｎｄｕｓｔｒｙ　ｓｅｃｕｒｉｔｙ）”似乎是一个我国特有的研究课题，国际学术
界对此问题的关注很少，即便有也是来自一些发展中国家或经济转型国家（如Ｓｔｅｆａｎｅｓｃｕ，２００９；

Ｌａｕ等，２００９）。可能的原因在于，所谓国际学术界，实际上是以西方发达国家学术界为主体而形
成的研究领域及相关文献，而发达国家的市场经济体制和产业运行模式已非常成熟，其企业的国际
竞争力也相对较强，因此很少关注产业安全，一些国家甚至没有产业政策。相反，西方国家的学者
对“经济民族主义”比较关注，Ｇｉｒｖａｎ（１９７６）、Ｌａｕｘ和 Ｍｏｌｏｔ（１９７８）及Ｂｕｒｎｅｌｌ（１９８６）较早地指出了
第三世界国家的这种倾向性；欧洲经济顾问团（ＥＥＡＧ）２００７年度报告第６章的标题就是经济民族
主义，２００９年度报告中又详细讨论了法国的经济民族主义；Ｂｅｒｒｙ（２００９）也关注到了欧盟各国在全
球化背景下的经济民族主义问题。
国内许多学者从各个方面讨论了产业安全问题，特别是进入２１世纪和我国加入 ＷＴＯ之后，

国内有关产业安全的文章越来越多，根据中国期刊网“产业安全”篇名检索结果：２００１年以前总共
只有３４篇，２００１－２００５年间平均每年有２７篇，而到了２００６－２０１０年间猛增至平均每年９６．４篇。
比较典型的观点包括：第一，国民权益说，认为外国国民在东道国国内取得的任何产业权益，都是对
东道国国民权益在机会成本意义上的侵占（赵世洪，１９９８）；第二，产业控制力说，主张从本国资本对
经济的控制能力这一角度来考虑产业安全问题（王允贵，１９９７）；第三，产业竞争力说，认为只有竞争
力比较弱的产业才会存在安全问题（夏兴园、王瑛，２００１）；第四，层次说，主张从宏观、中观和微观分
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＊ 本文得到以下项目资助：国家社科基金重点项目（１０ＡＪＹ０１０）、中国博士后科学基金面上项目（２０１００４８０３８７）、特别资助项
目（２０１１０４１７９）、湖南省社科基金项目（２０１０ＪＬ１８）。



层次地讨论产业安全问题（景玉琴，２００４）。也有一些学者在行业层面上进行了深入的经验研究，如
何维达、何昌（２００２）对农业、工业和服务业的研究；许铭（２００４）对医药产业的研究；何维达、吴玉萍
和刘瑞华（２００７）对煤炭产业的研究；朱丽萌（２００７）对农业的研究；王腊芳、文雯和赖明勇（２０１０）对
铁矿石产业的研究，高秀艳、高亢（２０１１）对工程机械行业的研究；卜伟、谢敏华和蔡慧芬（２０１１）以及
范晓男、戴明华和鲍晓娜（２０１１）对装备制造业的研究；张淑荣、魏秀芬（２０１１）对棉花产业的研究；等
等。然而，无论是在国际学术界还是国内学术界，专门针对我国流通产业安全问题的文献相对较
少，一些研究注重于指标体系、度量方法和初步测算，如李飞、汪旭晖（２００６），王丽、王苏生和黄建宏
（２００８），姜红、曾锵（２００９），朱涛（２０１０），张秀岩（２０１０），王水平（２０１０），宋则、王水平（２０１０），吴英娜
（２０１１），张丽淑、樊秀峰（２０１１）；也有一些学者针对当前外资商业竞争态势进行了对策建议分析，如
杜丹清（２００５）、黄漫宇（２０１１）。
然而，在我们看来，在构建指标体系和对我国流通产业安全进行经验度量和对策分析之前，还

有一项更重要的事情要做，那就是有关流通产业安全的概念理解问题。这一点不阐述清楚，后续的
经验测度就可能会忽视一些重要的指标，度量结果的准确性将大打折扣，相应的对策分析也很难切
合实际。本文以下将就此问题展开初步探讨：首先，阐述我国流通产业安全问题的现实背景；其次，
从理论逻辑和经验方法两个方面讨论我国流通产业安全的概念问题；再次，提出保障我国流通产业
安全的政策思路；最后是结束语。

二、我国流通产业安全的现实背景

在改革开放初期，我国市场经济的软件知识和硬件条件都非常缺乏，因此需要大力引进国外资
本、管理和技术，利用各种优惠政策吸引外商来华投资，这符合当时经济发展的需要。然而，随着对
外开放和经济体制改革的逐步推进，特别是进入２１世纪以来，我国与世界发达国家在经济总量上
的差距逐步缩小，经济形势与３０年前相比已经有了根本性改变。就本文所讨论的主题来看，这种
变化主要体现在两个方面：一方面是我们国内的资金瓶颈已经有了极大的缓解，甚至开始出现所谓
“流动性过剩”；另一方面是外资商业的进入速度越来越快。这两个变化是在讨论我国流通产业安
全问题时首先必须考虑的现实背景，以下对此做出进一步的阐述。

１．我国已经告别了资金短缺时代。我国ＧＤＰ从１９７８年的３６４５亿元增加到２０１０年的４０万
亿元，即便按可比价格计算也翻了近２１倍，年均增长９．９％；城乡居民人民币储蓄存款余额从１９７８
年的２１１亿元增加到２０１０年的３０万亿元，即便按可比价格计算也翻了近２６９倍，年均增长

１９．１％。这些数据足以说明我国当前面临的资金约束与３０年前相比已经有了根本性变化。在这
快速发展的３０多年时间里，一些资金可能“漏出”生产领域，一些资金可能流向国外，还有一些资金
可能被浪费性地使用，但不可否定的是，我们国家整体上已经彻底摆脱了从前的资金瓶颈。
事实上，我国政府当前关心的可能不是资金不足，而是“流动性过剩”问题。近５年来中国人民

银行一直在调整存款准备金率，在２００６－２０１１年间共调整了３６次，其中５次下调、３１次上调，导
致存款准备金率从最初的８％上升到２０１１年６月２０日的２１％，这也从另一个侧面说明了我国当
前流动性过剩的事实。这里需要特别说明的是，流动性过剩的说法可能并不一定准确，并且央行调
整存款准备金率也只能对此问题有着部分说明作用，比如最近在２０１１年底、２０１２年初央行又两次
下调存款准备金率。准确地讲，当前我们国家只是整体上缓解了资金约束，但结构性供求矛盾却非
常突出：一些急需发展资金的生产性行业（如中小型民营制造业）融资无门，一些热门行业（如房地
产）却不断地吸入大量的社会资金。现在我国不是缺乏资金，而是缺乏把资金从股市、楼市导向生
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产性用途的畅通渠道。①

２．外资商业进入我国的速度明显加快。尽管外资商业目前在国内市场所占比重并不是非常
高，但这种比重的调整变化趋势却值得注意和警惕。众所周知，１９８３年《中华人民共和国中外合资
经营企业法实施条例》禁止外资涉足商业经济领域，直到１９９２年《国务院关于商业零售领域利用外
资问题的批复》才开始允许部分城市和经济特区在流通领域以合资或合营的方式试点引入外商投
资，但根据我国加入 ＷＴＯ的承诺，２００４年底全面开放了流通领域之后，外资商业进入我国的速度
明显加快。根据国家统计局２０１０年的数据，批发零售业利用外资合同项目数，２００９年有５１００个，
占全国总数的２２％，而２００４年项目数只有１７００个，占全国总数的４％；实际利用外资金额，２００９
年达５４亿美元，占全国总数的６％，而２００４年只有７亿美元，占全国总数的１％。这说明２００４年
我国全面开放流通业之后，进入我国批发零售业的外资不仅总量快速增加，而且单个项目规模也越
来越大，平均每个项目金额从２００４年的４４万美元增加到２００９年的１０６万美元。进入我国流通业
（包括餐饮）的外资金额，在１９９７－２００３年间几乎没有什么变化，从统计数据上看还有所下降（从

１４亿美元下降到１１亿美元），而在２００４－２００９年间年均增长３２％。从结果来看，外资商业对我国
市场的控制也越来越强，在我国批发零售业限额以上企业销售总额中，１９９５年外资商业占０．５％，

１９９９年占２．２％，２００９年上升为１１．６％。从行业分布来看，外资在流通领域的比重明显增加，在

２００４－２００９年间流通领域外资占总外资的比重：企业数量从４．２２％增加至１２．９９％；投资总额从

１．７８％增加至３．３５％；注册资本从１．８９％增加至３．５１％。这说明我国流通领域相对其他行业吸
引的外资越来越多，具体数据参见表１。尽管当前外资商业在国内市场所占比重不算高，但它们扩
张速度日益加快的趋势却不得不引起我们的注意。
表１　　　外资商业（批发零售业）在华扩张的总体趋势：１９９６－２００９年 单位：家、亿美元、％

年份

（年末）

企业数量 外商投资企业投资总额 外商投资企业注册资本

批发

零售业

所有行业

总计
比重

批发

零售业

所有行业

总计
比重

批发

零售业

所有行业

总计
比重

２００４　 １０２１４　 ２４２２８４　 ４．２２　 ２３３　 １３１１２　 １．７８　 １３８　 ７２８５　 １．８９
２００５　 １２０８４　 ３５３０３０　 ３．４２　 ２８５　 １４６４０　 １．９５　 １６７　 ８１２０　 ２．０６
２００６　 １５７８６　 ３７６７１１　 ４．１９　 ３７８　 １７０７６　 ２．２１　 ２２３　 ９４６５　 ２．３６
２００７　 １９９６８　 ４０６４４２　 ４．９１　 ５２４　 ２１０８８　 ２．４８　 ２９７　 １１５５４　 ２．５７
２００８　 ５０３５８　 ４３４９３７　 １１．５８　 ７４０　 ２３２４１　 ３．１８　 ４３０　 １３００６　 ３．３１
２００９　 ５６３８８　 ４３４２４８　 １２．９９　 ８３７　 ２５０００　 ３．３５　 ４９３　 １４０３５　 ３．５１

　　数据来源：作者根据中经网数据库、《中国统计年鉴》相关数据整理而得。

此外，从全球零售巨头进入我国开展业务的情况也可以看出同样的趋势。在德勤国际人力资
本咨询公司（Ｄｅｌｏｉｔｔｅ　Ｔｏｕｃｈｅ　Ｔｏｈｍａｔｓｕ）与《商店》杂志每年发布的“全球零售企业２５０强”排行榜
中，２００４年在我国有业务的外资企业只有３１家，但２０１１年增加至４６家，呈逐年上升趋势。尽管
在这一排行榜中我们也看到了越来越多的中国公司，从２００４年的２家（上海友谊和国美）增加到
２０１１年的５家（百联、国美、苏宁、大商、农工商），而且其排名也越来越靠前———从２００４年的平均
１９７位上升到２０１１年的平均１１７位（参见表２），但是，这些企业基本上只有国内市场业务。目前，
除了苏宁通过收购Ｌａｏｘ股权而进入日本市场外，其他４家企业均未走出国门。
以上这些数据表明，我们的改革开放取得了巨大成就，开始全面融入国际经济体系，但同时也

意味着我国当前引进外资商业的宏观环境有了根本性的变化。一方面，经济持续３０多年的高速增

７

２０１２年第９期　

① 从这个角度看，央行上调存款准备金率的政策是值得怀疑的，因为它可能加剧民营企业和中小企业的融资困难。我们这
里不做详细评论。



长使我国彻底摆脱了长达几十年的资金瓶颈，尽管当前我们的人均ＧＤＰ还不高，全球排名才第９０
多位，但经济总量全球排名第二，外汇储备全球排名第一，并且从最近的“美债危机”和“欧债危机”
等事件也可以看出，我国已然成为全球资金相对充裕的国家之一。另一方面，进入我国市场的外资
商业越来越多，其进入速度也越来越快。尽管这是我国加入 ＷＴＯ、融入全球化进程的必然趋势，
但相对于弱小的民族商业来说，这显然也是一种巨大的挑战。以上这两个方面正是提出我国流通
产业安全问题的现实背景。
表２ 全球零售２５０强中进入我国市场的外资企业数量：２００４－２０１１年 单位：家

年份 数量 备　注

２００４　 ３１ 包括香港的和记黄埔／屈臣氏（９４）、牛奶国际（１６９）；不包括大陆的上海友谊（１６４）、国美（２３０）

２００５　 ３３ 包括香港的屈臣氏（９０）、牛奶国际（１５７），台湾的统一超商（２４３）；不包括大陆的大商（２４４）

２００６　 ３３ 包括香港的屈臣氏（６０）、牛奶国际（１４６），台湾的统一超商（２２３）

２００７　 ３６
包括香港的屈臣氏（５４）、牛奶国际（１４９），台湾的统一超商（２３１）；不包括大陆的百联集团（１０１）、

苏宁（２１６）、国美（２１８）、大商（２２４）

２００８　 ４３
包括香港的屈臣氏（５６）、牛奶国际（１５６）、华润创业（２２９），台湾的统一超商（１８７）；不包括大陆的
国美（６３）、百联（９１）、苏宁（１５３）、大商（１６７）

２００９　 ４０
包括香港的屈臣氏（５３）、牛奶国际（１２８）、华润创业（１８７），台湾的统一超商（１８６）；不包括大陆的
百联（９０）、国美（９１）、苏宁（１２５）、大商（１８３）、农工商（２４８）

２０１０　 ４３
包括香港的屈臣氏（５５）、牛奶国际（１２５）、华润创业（１７０），台湾的统一超商（２０２）；不包括大陆的
百联（７０）、国美（８６）、苏宁（１０４）、大商（１４５）、农工商（２２１）

２０１１　 ４６
包括香港的屈臣氏（５１）、牛奶国际（１１６）、华润创业（１３４），台湾的统一超商（１７５）；不包括大陆的
百联（６６）、国美（７５）、苏宁（８４）、大商（１４１）、农工商（２２０）

　　注：备注栏中括号内数字表示２５０强排位。

数据来源：作者根据《商店》杂志网站、德勤国际人力资本咨询公司网站相关数据整理而得。

三、我国流通产业安全的概念辨析

如前文所述，在国际学术界很少使用“产业安全”这个词，但在国内学术界有关产业安全的研究
相对较多，许多学者已经深入到农业、制造业等各个行业层面上的经验研究。然而，与其他产业不
同的是，有关流通产业安全的讨论尚存在一些概念上的争论。一些学者基于流通业的竞争性、外资
商业市场比重很小等方面的理由，认为我国流通产业并不存在安全问题，相关研究自然也就无从谈
起。然而，在我们看来，国内学术界对流通产业安全的理论逻辑和经验度量尚存在有待澄清和深化
之处，以下就此问题提供几点新的认识。

１．从理论逻辑上看，流通产业安全的概念需要辩证地加以理解。首先，我们要辩证地理解流通
产业的竞争性行业特征。经过几十年的改革开放实践以及流通学术界的持续呼吁，“重生产、轻流
通”的传统观念已经有所改变，但最近１０多年来，特别是我国加入 ＷＴＯ之后，社会上又出现了一
种新的狭隘观念，即认为流通产业天然是一个竞争性行业，无需政府介入，仅市场就足以保证其运
行效率，这样的产业当然也就不会存在安全问题了。然而，对于刚刚步入成长期的我国流通产业，
又骤然面临日益严峻的外资商业竞争，这种逻辑是否成立便值得怀疑。事实上，即便在西方发达的
市场经济中，政府也一直对流通产业有着各种各样的法律和政策规制。一些国家有专门的立法，如
日本的《百货店法》（１９３７年颁布，１９５６年修订）、《大店法》（１９７４年颁布，１９７９、１９９２年两次修订）、
《大店立地法》（２００１年颁布），法国《罗瓦耶法》（１９７３年颁布），丹麦的《规划法》（１９９２年颁布，１９９７
年专门针对零售业修订）、《商店营业时间法》（２００２年颁布，２００５年修订）。另一些国家则有明确的
政策规定，如奥地利、挪威、意大利和德国的营业时间管制，美国、加拿大、比利时的商业网点规划，
并且，许多发达国家对大商店的选址开业都有严格的听证审查制度。在改革开放初期，我国政府放
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松商业管制毫无疑问是正确的，但是就目前的市场运行情况来看，这种放松似乎走得过头了。
其次，我们要认真反思一些地方政府的引资政策。从中央政策层面上看，我国从１９９２年开始

试点开放流通业，直到２００４年底全面开放流通业之前，外资商业受到数量、地域、业态、股权和经营
范围等方面的各种限制。但在地方政府的实际操作层面上，情况并非如此，这一期间中央批准的外
资商业项目只有４０多家，但地方政府越权批准的外资商业项目截至２００１年就达３１６家，以至于国
务院和各部委在１９９７－２００１年间不得不多次下发文件要求地方政府清理整顿越权审批的外资商
业项目。２００４年底我国流通业全面开放之后，为吸引沃尔玛等外资商业巨头，一些地方政府不仅
拱手让出最好的商业地段，而且还承诺基础设施配套、开业初期免租金等极其优惠的条件，因为政
府和开发商都深信国际流通巨头的进入能够带来经济繁荣，至少会抬高周边的地价、房价，形成新
的主力商圈。事实上，这种现象在美国也存在，在一些州基于反托拉斯法或劳工法起诉沃尔玛破坏
当地商业环境的时候，另一些州却暗地里向沃尔玛抛出了“橄榄枝”，甚至各州在立法上都存在这种
竞争，希望利用较为宽松的反垄断制裁来吸引大公司总部搬迁的方向。然而，站在国家利益和民族
产业安全的角度，地方政府引资竞争的“囚徒困境”助长了外资商业的“超国民待遇”，抑制了民族商
业的发展，加剧了我国流通产业安全问题。
最后，我们要超出正常时期，前瞻性地认识到非常时期可能出现的潜在威胁。在正常情况下，

只要整个市场结构不是垄断性的，不论外资商业还是民族商业，其内部充分竞争，个别企业无法利
用市场势力有意操纵进销价格，那么外资商业比重大小不会对我国的生产者和消费者产生实际影
响，因为企业目的在于营利，没有激励偏离正常的理性行为路径。但如果是在非常时期（如冰灾、地
震、瘟疫、战争等），政府要全方位快速调配社会资源的时候，情况就完全不一样了。这需要得到流
通企业的大力配合，特别是一些大型的零售商和批发商，各自拥有一整套高效率的配送系统，对政
府非常时期的决策执行效果有着举足轻重的战略作用。此时外资商业的目的仍然是营利，其决策
中不会融入国家、民族、同胞等情感因素，它们可能借口请示总部、ＷＴＯ规则、讨价还价、例行程序
等来抵制政府的紧急调配行动，甚至还可能凭借其强大的市场势力故意操纵市场、扰乱秩序、乱中
取利。当然，这只是一种“可能”，并不否定许多外资商业对我国各项社会事业的积极贡献，也不排
除它们实际上或多或少地促进了我国市场的稳定和繁荣。正是在这种意义上，我们说流通产业安
全问题更多的是指一种潜在的威胁，而主要不是指一种实际的状态。总之，我们不能只局限于外资
商业在我国市场上的现状，而应该更多地关注其历史发展趋势。

２．从经验方法上看，流通产业安全的度量需要科学的指标体系设计。首先，我们要有层次地分
类比较，注意区分不同指标的不同含义。有人认为，外资商业占我国市场的份额还不到５％（２００９
年约为４．４％），不足以威胁产业安全。这显然是基于社会消费品零售总额，但如果基于限额以上
企业的零售总额，结果完全不同：２００９年零售业限额以上企业商品销售额中外资商业占１３．５％！
这两种计算有着不同的含义，前一指标更适于说明外资商业对我国消费者福利的潜在影响，后一指
标更适于说明外资商业对民族商业的冲击和竞争，因为社会消费品零售总额中很大部分来自限额
以下单位（如个体户、小企业、集贸市场等），而它们不可能与外资商业同层次竞争。此外，即便外资
商业总体比重不高，但如果控制了某个或某几个品类的购销渠道，结果不仅会影响供应商的利益，
而且也对整个市场价格和市场秩序的稳定以及政府在非常时期的资源调配能力造成潜在威胁。因
此，对外资商业竞争和我国流通产业安全的分析不能只局限于某一个指标，而要分层次、分类别地
把全局分析和局部细察有机地结合起来。
其次，在流通产业安全的指标设计中，要充分考虑外资商业在我国的地区布局非均衡性。流通

产业作为保障人民日常生活补给的一线产业，其安全问题往往是地区性的，甚至针对某一个城市。
宏观数据显示外资商业所占比重不高并不意味着没有威胁，因为外资商业在我国的地理布局上具
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有明显的非均衡特征。大多数外资商业集中在北京、上海、广州、大连、深圳等沿海发达地区和大中
型城市，中西部地区和中小城市外资商业比重偏低大大拉低了总体比重。例如，２００９年度限额以
上批发零售企业销售额中外资所占比重，上海为２２．９％，北京为１３．２％，广东为７．６％，安徽为
４．６％，陕西为４．６％，江西为２．９％，湖北为２．３％，青海为２．８％，山西只有０．１％。更进一步，即便
在各个地区内部，外资商业地理布局也不平衡，例如在以上陕西省的４．６％中，有９８．８％在西安市，
从而导致西安市的外资商业比重上升为８．９％，远远高于陕西省的整体水平。外资商业的市场控
制力首先必然体现于某个区域市场，在全国比重不高并不意味着在个别地区比重不高，在地区比重
不高并不意味着在个别城市（尤其是大型省会城市）比重不高。
再次，要考虑外资商业的母国结构。在当前全球化的大背景下，许多经济问题往往与政治、外

交、军事、意识形态等问题纠合在一起，相互制约、相互影响，因此考察我国流通产业安全必须考虑
外资商业的母国结构。２００９年，我国连锁百强销售额中１７家外资商业共占２５．２％的份额，其中美
国的企业就占了近１／３，约为８．３％。这意味着美国零售连锁企业在我国市场上的影响力相对较
大，而中美之间时不时出现贸易摩擦，再加上一些敏感的外交和军事问题，从而构成影响我国流通
产业安全的又一变数。某一个国家在华的外资商业比重过高必然会对我国流通产业安全构成不利
的影响，其实也就是所谓“鸡蛋放在同一个篮子里”的风险，并且，这种分析也同样需要进一步扩展
到各个地区和省市，分层次、分片区、分业态地细察外资商业的母国结构。此外，特别要注意的是，
许多外资商业进入的方式较为隐蔽和复杂，如联合美华归属联合博姿（Ａｌｌｉａｎｃｅ　Ｂｏｏｔｓ），万宁归属
牛奶公司（Ｄａｉｒｙ　Ｆａｒｍ），牛奶公司又归属怡和集团（Ｊａｒｄｉｎｅ　Ｍａｔｈｅｓｏｎ），而联合博姿和怡和都属于
全球５００强中的英国企业。实际中的多层级股权关系可能更加复杂和多变，因此在判别外资商业
母国结构时需要非常仔细地分析和甄别。
最后，不能局限于我们国内市场，而要把眼光扩展到外资商业的全球布局和整体实力。有报道

称沃尔玛等外资零售巨头进入我国１０多年来，直到最近几年才开始有所盈利，这说明什么问题？
与我国流通企业竞争的不是沃尔玛（中国），而是整个沃尔玛。外资商业可以用其母国或其他国家
市场上的盈利来弥补中国市场上的亏损，达到快速侵入中国市场的目的。如果沃尔玛（中国）是一
家与美国本顿维尔总部无关的企业，它是不可能做到这一点的。从这种意义上看，我们国内每年一
度的零售百强和连锁百强排名，也可能会给人一种假象，使人们低估外资商业在我国市场的竞争能
力，误以为我国流通企业已经非常强大。根据２００９年我国零售百强排名，最大的零售企业苏宁是
沃尔玛（中国）的３．４倍，是家乐福（中国）的３．２倍，但稍微考察一下这些外资商业背后的整体实
力，结果令人吃惊：２００９年沃尔玛营业额为４０８２亿美元，相当于苏宁的２３倍、百强中８３家内资零
售企业加总的３倍；家乐福营业额为８７４亿欧元，相当于苏宁的７倍、百强前３３位内资零售企业的
加总。若根据德勤公司与《商店》杂志的“全球零售企业２５０强”数据，这一差距更大，２０１０年沃尔
玛和家乐福营业额分别为４２１８．４９、１２１５．１９亿美元，苏宁只有１１１．７亿美元，前者分别是后者的
３７．８和１０．９倍，同时也分别是我国大陆进入该榜单的５家企业（百联、国美、苏宁、大商、农工商）
营业额加总的８．６和２．５倍。如果从企业竞争力角度来考察我国流通产业安全，这种比较不仅公
平，而且更加能够说明事实情况。
综合以上两个方面的分析，流通产业安全是指一国流通业在开放条件下保持有序竞争、健康发

展，总体上和地域上均不受外国资本潜在控制威胁的状态。这里有３点需进一步说明：（１）流通安
全是一个开放性问题，直接体现于本土商业与外资商业的竞争比较，如果没有外资进入，本土流通
业即便非常弱小也不会有安全问题，相反，即便本土流通业发达，如果外资进入速度非常快、实力非
常强，也可能出现安全问题；（２）流通安全是一个地域性问题，这实际上反映了各地区在经济、社会、
人口、交通、政策等多个方面的非均衡导致外资商业空间布局的非均衡性，从而形成局部控制力；
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（３）流通安全是一个前瞻性问题，往往是指一种潜在威胁而不是现实状态，一旦成为现实状态，整个
国民经济和人民生活势必受到影响，因此从研究角度一定要把流通安全看作一个前瞻性问题，集中
分析流通业面临的潜在威胁，这样才有可能确定科学实用的预警机制。

四、保障我国流通产业安全的政策思路

从以上分析中可以看出，我国流通产业目前还处于发展的初级阶段，跨国经营尚未起步，只有
苏宁从日本市场开始尝试国际化，但这并不意味着我国流通企业没有参与国际竞争。事实上，我国
流通业所面临的国际竞争已经非常激烈，只不过不是我们“走出去”，而是对手“打进来”，这说明我
国流通企业对国际竞争的参与完全是被动的。这种“被动国际化”是导致我国流通产业安全面临潜
在威胁的直接原因。要缓解这种威胁，政府部门必须组织全面的实地调查，获取一手的数据资料，
基于经验分析在 ＷＴＯ框架内提出针对性的、富有技巧性的措施。以下我们只提出几条政策思路，
供相关部门决策参考。

１．重新认识“利用外资”概念，停止外资商业的“超国民待遇”。改革开放初期，我们国内的资
本、设备、技术和管理都非常欠缺，利用各种优惠政策吸引外资，符合当时经济发展的需要。但现在
形势已经有了根本性改变，如前文所述，我国已经摆脱了资金瓶颈，当前最重要的不是更多地利用
外资，而是如何通过有效机制来疏通国内的资金供求渠道。这不是说要重新闭关锁国，而是说政府
不应该为了招商引资的政绩工程而不惜给外资“超国民待遇”，而应该把利用外资作为对外开放和
交流的一种正常形态。事实上，“利用外资”与“被外资利用”是一枚硬币的两面，外资的目的在于营
利，看中的是我们国内巨大的市场潜力。在新时期仍然坚持利用外资的传统理解，只会对民族产业
和整个国家经济安全逐步积累更多的负面影响。

２．设定科学的指标体系，建立流通产业安全预警系统。对产业安全的度量和预警必须充分考
虑行业特殊性，设定科学的指标体系。在流通产业安全的度量指标设计中，不仅要考虑外资商业对
整个市场的总体控制力和影响力，而且还要考虑其地理布局非均衡性和区域市场控制力，以及外资
商业对各个品类的渠道控制力，考虑外资商业的母国来源、背后的控股结构和集团力量，等等。在
实际操作中，可由商务部负责组织、设计和出台规范，汇总和分析地方商务部门及大型流通企业上
报的数据资料，实时监控全国流通业的发展动态；地方商务部门则必须如实上报相关数据，并根据
指标和规范实时监控本地区流通业的发展情况，最终建立一个分层次、分区域、全方位的流通产业
安全预警系统。

３．做好城市商业网点规划，强化大商店选址听证制度。根据商务部、建设部等部委的规定，各
个城市都制定了商业网点规划，但许多规划最终没有得到落实，原因不仅在于规划本身的科学性、
可行性，同时也与规划执行力度有关。因此，一方面要充分考虑微观经济主体的选择及其与政府决
策的互动性，提高规划设计的科学性和可行性，另一方面要加大规划实施力度，强化落实。此外，对
于大商店选址，可以借鉴西方国家的听证审查制度，由商务部门牵头组织官员、专家和社区居民等
组成听证委员会，针对大型流通企业的选址开店进行公开听证和讨论，将其结论作为政府审批项目
的重要依据。几年前，重庆、广州、西安、太原和海口等城市试行了《大型商业网点听证办法》，但在
实施中遇到了不少问题，如商业机密泄露、听证代表选择标准等，因此还需进一步加强研究、设计和
执行力度。在 ＷＴＯ规则下，商业网点规划和大商店选址听证不一定明确扶持民族商业，但作为政
府规制流通业发展的有力手段，可以起到保障流通产业安全的潜在作用。

４．充分发挥国有商业稳定市场的作用，为保障流通产业安全储备组织力量。不论在发达国家
还是在发展中国家，也不论是在资本主义国家还是社会主义国家，商业都承担着两大职能：活跃市
场和稳定市场（纪宝成，１９８４；１９８８）。改革开放以来，非国有商业大大促进了市场的发展、活跃和繁
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荣，但不能应付市场的非正常波动，稳定市场只能依靠国有商业。然而不幸的是，根据有些学者所
谓“国有经济退出竞争性领域”的建议，国有商业一直呈逐渐削弱的态势，导致政府在需要调控市场
的时候，却发现没有足够的组织力量，某些市场近些年来的非正常波动（如“蒜你狠”、“姜你军”、“豆
你玩”等现象）与此不无关系。在外资商业竞争日益加剧的情况下，国有商业不仅不能退出流通领
域，而且其稳定市场的作用还要进一步扩展，成为保障流通产业安全的重要组织力量。

５．大力恢复和发展农村供销社，防止外资商业对农村商品流通形成区域性垄断。供销合作社
曾经是我国农村的主干商业力量，在农村商品流通中一直占有举足轻重的地位，２０１０年整个供销
社系统实现销售额１５６３７亿元，约合２３６０亿美元，即便只算供销社全资企业和控股企业也有１３２０
亿美元，超过家乐福的１２０３亿美元，堪称全球第二大流通企业。但现在的问题是，供销社基层组织
消耗殆尽，旗下企业也都是散兵游勇，缺乏集团整合力和竞争力。其结果，沃尔玛、家乐福、麦德龙
等外资商业巨头趁虚而入，搞起了“农超对接”等新鲜的商业模式。这种直接采购的做法本身没有
什么不妥，而且还有可能提高采购价、降低销售价，有利于菜农、果农和消费者，但问题是这也意味
着外资商业开始从源头上控制我国市场，不能排除它们在时机成熟之后便开始向两端挤压：向农户
索要通道费，向消费者索要更高的价格。更重要的是，如果外资商业控制了城乡市场的联结纽带，
将对我国流通产业安全构成巨大的潜在威胁，削弱政府在非常时期对商品物资（尤其农产品）的调
配能力。而供销社原本就是我国城乡商品市场最稳固、覆盖范围最广的经济主体，曾经长期担负着
现在所谓“农超对接”的任务，正是出于这种考虑，我们建议以改革的精神重组和发展供销社，借助
其从前的网点优势，整合力量，改进经营模式，努力打造为稳定农村商品流通的基础性商业力量。

五、结束语

最后，要特别提出的是，尽管产业安全问题直接源于对外开放，但产业安全与对外开放并非互
不相容，适度的国际竞争也许还有助于促进民族产业的成长。提出我国流通产业安全问题并非反
对开放政策，也并非反对利用外资，而是希望地方政府摆正心态，不要把利用外资这一手段变成了
目的，为引进外资而引进外资，否则就本末倒置了。
商务部已在石油化工、机械·机床、汽车·船舶、轻工、纺织、电子信息、物流等七大行业建立了

产业安全预警系统，但同样关系到国计民生的流通产业安全问题却还没有得到足够的重视。许多
学者基于流通产业在经济增长、产业协调、内需启动、民生保障等方面的重要作用，建议把该产业定
位于基础性产业、先导性产业或战略性产业。本文基于流通业的这种重要地位，讨论了我国流通产
业安全问题的现实背景、概念辨析和政策思路等若干方面，但其中有些观点是启发性的，并没有基
于数据进行严格的经验分析，希望这能成为未来研究的一些重要方向。

参考文献：

１．卜伟、谢敏华、蔡慧芬：《基于产业控制力分析的我国装备制造业产业安全问题研究》，《中央财经大学学报》２０１１年第３期。

２．杜丹清：《零售商业全面开放下的产业安全危机及其消解》，《国际贸易问题》２００５年第１１期。

３．范晓男、戴明华、鲍晓娜：《跨国并购对辽宁省装备制造业产业安全的影响研究》，《科技管理研究》２０１１年第６期。

４．高秀艳、高亢：《中国工程机械行业产业安全状况分析与评价》，《现代财经》２０１１年第３期。

５．何维达、何昌：《当前中国三大产业安全的初步估算》，《中国工业经济》２００２年第２期。

６．何维达、吴玉萍、刘瑞华：《煤炭产业安全评价研究及实证分析》，《商业研究》２００７年第９期。

７．黄漫宇：《ＦＤＩ对中国流通产业安全的影响及对策分析》，《宏观经济研究》２０１１年第６期。

８．纪宝成：《论发挥国营商业的主导作用》，《商业经济研究》１９８４年第２期。

９．纪宝成：《发挥国有商业主导作用之我见》，《商业经济研究》１９８８年第４期。

１０．姜红、曾锵：《零售业开放的经济安全评价预警指标体系构建》，《国际贸易问题》２００９年第６期。

１１．景玉琴：《产业安全概念探析》，《当代经济研究》２００４年第３期。

２１

　Ｆｉｎａｎｃｅ　＆Ｔｒａｄｅ　Ｅｃｏｎｏｍｉｃｓ，Ｎｏ．９，２０１２



１２．李飞、汪旭晖：《零售业开放度对国家经济安全影响的测评研究》，《国际贸易》２００６年第８期。

１３．宋则、王水平：《中国零售产业安全问题研究———框架、评测和预警》，《经济研究参考》２０１０年第５６期。

１４．王腊芳、文雯、赖明勇：《中国铁矿石产业面临的安全威胁及其产业安全度的测算》，《财经理论与实践》２０１０年第５期。

１５．王丽、王苏生、黄建宏：《我国零售业产业安全研究》，《中央财经大学学报》２００８年第６期。

１６．王水平：《基于产业控制力视角的中国零售业安全评估》，《财贸研究》２０１０年第６期。

１７．王允贵：《产业安全问题与政策建议》，《开放导报》１９９７年第１期。

１８．吴英娜：《开放条件下中国零售流通产业安全评价分析》，《宏观经济研究》２０１１年第１１期。

１９．夏兴园、王瑛：《国际投资自由化对中国产业安全的影响》，《中南财经大学学报》２００１年第２期。

２０．许铭：《中国医药产业安全评估的实证分析》，《经济管理》２００４年第２３期。

２１．张丽淑、樊秀峰：《跨国企业行为视角：我国零售产业安全评估》，《当代经济科学》２０１１年第１期。

２２．张淑荣、魏秀芬：《我国棉花产业安全状况评价》，《农业技术经济》２０１１年第２期。

２３．张秀岩：《流通产业安全评价指标体系设计》，《商业时代》２０１０年第３６期。

２４．赵世洪：《国民产业安全概念初探》，《宏观经济研究》１９９８年第３期。

２５．朱丽萌：《中国农产品进出口与农业产业安全预警分析》，《财经科学》２００７年第６期。

２６．朱涛：《中国零售业的产业安全评价体系研究》，《商业经济与管理》２０１０年第９期。

２７．Ｂｅｒｒｙ，Ｈ．Ｊ．，Ｇｌｏｂａｌｉｓａｔｉｏｎ　ａｎｄ　ｔｈｅ　ｒｉｓｅ　ｏｆ‘ｅｃｏｎｏｍｉｃ　ｎａｔｉｏｎａｌｉｓｍ’：ｔａｋｅｏｖｅｒｓ　ａｎｄ　ｒｅｇｕｌａｔｉｏｎ　ｗｉｔｈｉｎ　ｔｈｅ　Ｅｕｒｏｐｅａｎ　Ｕｎｉｏｎ．

Ｉｎｔｅｒｎａｔｉｏｎａｌ　Ｊｏｕｒｎａｌ　ｏｆ　Ｅｃｏｎｏｍｉｃｓ　ａｎｄ　Ｂｕｓｉｎｅｓｓ　Ｒｅｓｅａｒｃｈ，Ｖｏｌ．１，Ｎｏ．２，２００９，ｐｐ．２３４－２５１．

２８．Ｂｕｒｎｅｌｌ，Ｐ．，Ｅｃｏｎｏｍｉｃ　Ｎａｔｉｏｎａｌｉｓｍ　ｉｎ　ｔｈｅ　Ｔｈｉｒｄ　Ｗｏｒｌｄ．Ｃｏｌｏｒａｄｏ：Ｗｅｓｔｖｉｅｗ　Ｐｒｅｓｓ，１９８６．

２９．Ｅｕｒｏｐｅａｎ　Ｅｃｏｎｏｍｉｃ　Ａｄｖｉｓｏｒｙ　Ｇｒｏｕｐ（ＥＥＡＧ），Ｔｈｅ　ＥＥＡＧ　Ｒｅｐｏｒｔ　ｏｎ　ｔｈｅ　Ｅｕｒｏｐｅａｎ　Ｅｃｏｎｏｍｙ　２００７．ｈｔｔｐ：／／ｗｗｗ．ｃｅｓｉｆｏ－

ｇｒｏｕｐ．ｄｅ／ｐｏｒｔａｌ／ｐａｇｅ／ｐｏｒｔａｌ／ｉｆｏＨｏｍｅ／Ｂ－ｐｏｌｉｔｉｋ／７０ｅｅａｇｒｅｐｏｒｔ／４０ＰＵＢＬＥＥＡＧ２００７，２００７．

３０．Ｅｕｒｏｐｅａｎ　Ｅｃｏｎｏｍｉｃ　Ａｄｖｉｓｏｒｙ　Ｇｒｏｕｐ（ＥＥＡＧ），Ｔｈｅ　ＥＥＡＧ　Ｒｅｐｏｒｔ　ｏｎ　ｔｈｅ　Ｅｕｒｏｐｅａｎ　Ｅｃｏｎｏｍｙ　２００９．ｈｔｔｐ：／／ｗｗｗ．ｃｅｓｉｆｏ－

ｇｒｏｕｐ．ｄｅ／ｐｏｒｔａｌ／ｐａｇｅ／ｐｏｒｔａｌ／ｉｆｏＨｏｍｅ／Ｂ－ｐｏｌｉｔｉｋ／７０ｅｅａｇｒｅｐｏｒｔ／２０ＰＵＢＬＥＥＡＧ２００９，２００９．

３１．Ｇｉｒｖａｎ，Ｎ．，Ｃｏｒｐｏｒａｔｅ　ｉｍｐｅｒｉａｌｉｓｍ：Ｃｏｎｆｌｉｃｔ　ａｎｄ　ｅｘｐｒｏｐｒｉａｔｉｏｎ，ｔｒａｎｓｎａｔｉｏｎａｌ　ｃｏｒｐｏｒａｔｉｏｎｓ　ａｎｄ　ｅｃｏｎｏｍｉｃ　ｎａｔｉｏｎａｌｉｓｍ　ｉｎ

ｔｈｅ　ｔｈｉｒｄ　ｗｏｒｌｄ．ＮＹ：Ｍ．Ｅ．Ｓｈａｒｐｅ，１９７６．

３２．Ｌａｕ，Ｃ．，Ｋ．Ｔｏ，Ｚ．Ｚｈａｎｇ　ａｎｄ　Ｊ．Ｃｈｅｎ，Ｄｅｔｅｒｍｉｎａｎｔｓ　ｏｆ　Ｃｏｍｐｅｔｉｔｉｖｅｎｅｓｓ：Ｏｂｓｅｒｖａｔｉｏｎｓ　ｉｎ　Ｃｈｉｎａ’ｓ　Ｔｅｘｔｉｌｅ　ａｎｄ　Ａｐｐａｒｅｌ

Ｉｎｄｕｓｔｒｉｅｓ．Ｃｈｉｎａ　＆ Ｗｏｒｌｄ　Ｅｃｏｎｏｍｙ，Ｖｏｌ．１７，Ｎｏ．２，２００９，ｐｐ．４５－６４．

３３．Ｌａｕｘ，Ｊ．Ｋ．ａｎｄ　Ｍ．Ａ．Ｍｏｌｏｔ．Ｍｕｌｔｉｎａｔｉｏｎａｌ　ｃｏｒｐｏｒａｔｉｏｎｓ　ａｎｄ　ｅｃｏｎｏｍｉｃ　ｎａｔｉｏｎａｌｉｓｍ：Ｃｏｎｆｌｉｃｔ　ｏｖｅｒ　ｒｅｓｏｕｒｃｅ　ｄｅｖｅｌｏｐｍｅｎｔ

ｉｎ　Ｃａｎａｄａ．Ｗｏｒｌｄ　Ｄｅｖｅｌｏｐｍｅｎｔ，Ｖｏｌ．６，Ｎｏ．６，１９７８，ｐｐ．８３７－８４９．

３４．Ｓｔｅｆａｎｅｓｃｕ，Ｆ．，Ｔｈｅ　Ｅｃｏｎｏｍｉｃ　Ｃｒｉｓｉｓ　ａｎｄ　Ｐｒｏｔｅｃｔｉｏｎｉｓｍ．Ｒｏｍａｎｉａｎ　Ｅｃｏｎｏｍｉｃ　Ｂｕｓｉｎｅｓｓ　Ｒｅｖｉｅｗ，Ｖｏｌ．４，Ｎｏ．３，２００９，ｐｐ．

１９９－２１４．

Ｔｈｅ　Ｓｅｃｕｒｉｔｙ　ｏｆ　Ｃｈｉｎｅｓｅ　Ｄｉｓｔｒｉｂｕｔｉｏｎ　Ｉｎｄｕｓｔｒｙ：Ｃｏｎｔｅｘｔ，
Ｃｏｎｃｅｐｔｕａｌｉｚａｔｉｏｎ　ａｎｄ　Ｃｏｕｎｔｅｒｍｅａｓｕｒｅ

ＪＩ　Ｂａｏｃｈｅｎｇ，ＬＩ　Ｃｈｅｎｈｕａ
（Ｒｅｎｍｉｎ　Ｕｎｉｖｅｒｓｉｔｙ　ｏｆ　Ｃｈｉｎａ，１００８７２）

Ａｂｓｔｒａｃｔ：Ｉｎ　ｔｈｅ　ｎｅｗ　ｅｒａ　ｄｕｒｉｎｇ　ｗｈｉｃｈ　Ｃｈｉｎａ　ｈａｓ　ｇｏｔ　ｒｉｄ　ｏｆ　ｉｔｓ　ｃａｐｉｔａｌ－ｂｏｔｔｌｅｎｅｃｋ，ｆｏｒｅｉｇｎ
ｃｏｍｍｅｒｃｉａｌ　ｆｉｒｍｓ　ｈａｄ　ｂｅｅｎ　ｅｎｔｅｒｉｎｇ　Ｃｈｉｎｅｓｅ　ｍａｒｋｅｔ　ｍｏｒｅ　ａｎｄ　ｍｏｒｅ　ｒａｐｉｄｌｙ，ｃｈａｌｌｅｎｇｉｎｇ　ｔｈｅｉｒ
Ｃｈｉｎｅｓｅ　ｃｏｕｎｔｅｒｐａｒｔｓ＇ｄｅｖｅｌｏｐｍｅｎｔ，ａｎｄ　ｔｈｅｒｅｆｏｒｅ　ｒａｉｓｉｎｇ　ｔｈｅ　ｉｓｓｕｅｓ　ｏｎ　ｔｈｅ　ｓｅｃｕｒｉｔｙ　ｏｆ　Ｃｈｉｎｅｓｅ
ｄｉｓｔｒｉｂｕｔｉｏｎ　ｉｎｄｕｓｔｒｙ．Ｆｒｏｍ　ｔｈｅ　ｖｉｅｗｐｏｉｎｔ　ｏｆ　ｔｈｅｏｒｅｔｉｃａｌ　ｌｏｇｉｃ，ｔｈｅ　ｃｏｍｐｅｔｉｔｉｖｅｎｅｓｓ　ｏｆ　ｄｉｓｔｒｉｂｕｔｉｏｎ
ｉｎｄｕｓｔｒｙ　ｄｏｅｓ　ｎｏｔ　ｍｅａｎ　ｔｈａｔ　ｇｏｖｅｒｎｍｅｎｔａｌ　ｒｅｇｕｌａｔｉｏｎｓ　ａｒｅ　ｕｎｎｅｃｅｓｓａｒｙ，ｔｈｅ　ａｔｔｒａｃｔｉｎｇ　ｉｎｖｅｓｔｍｅｎｔ
ｐｏｌｉｃｉｅｓ　ｏｆ　ｓｏｍｅ　ｌｏｃａｌ　ｇｏｖｅｒｎｍｅｎｔｓ　ｍａｙ　ｂｅ　ｒｅａｄｊｕｓｔｅｄ，ａｎｄ　ｔｈｅ　ｓｅｃｕｒｉｔｙ　ｏｆ　ｄｉｓｔｒｉｂｕｔｉｏｎ　ｉｎｄｕｓｔｒｙ
ｕｓｕａｌｌｙ　ｍｅａｎｓ　ａ　ｐｏｔｅｎｔｉａｌ　ｔｈｅｒｅａｔ　ｂｕｔ　ｎｏｔ　ａｎ　ｅｘｉｓｔｉｎｇ　ｆａｃｔ．Ｆｒｏｍ　ｔｈｅ　ｖｉｅｗｐｏｉｎｔ　ｏｆ　ｅｍｐｉｒｉｃａｌ
ｍｅｔｈｏｄ，ｔｈｅ　ｍｅａｓｕｒｉｎｇ　ｉｎｄｅｘｅｓ　ｏｆ　ｄｉｓｔｒｉｂｕｔｉｏｎ　ｉｎｄｕｓｔｒｙ　ｓｅｃｕｒｉｔｙ　ｃｏｎｔａｉｎ　ｎｏｔ　ｏｎｌｙ　ｔｈｅ　ｍａｒｋｅｔ　ｓｈａｒｅ
ｏｆ　ｆｏｒｅｉｇｎ　ｃｏｍｍｅｒｃｉａｌ　ｆｉｒｍｓ　ａｓ　ａ　ｗｈｏｌｅ　ｉｎ　Ｃｈｉｎａ，ｂｕｔ　ｍｏｒｅ　ａｔｔｅｎｔｉｏｎ　ｓｈｏｕｌｄ　ｂｅ　ｐａｉｄ　ｔｏ　ｔｈｅ
ｓｃｉｅｎｔｉｆｉｃ　ｍｅａｎｉｎｇ　ｏｆ　ｖａｒｉｏｕｓ　ｉｎｄｉｃａｔｏｒｓ，ｔｈｅ　ｕｎｅｖｅｎ　ｇｅｏｇｒａｐｈｉｃａｌｌｙ　ｌａｙｏｕｔ　ｏｆ　ｆｏｒｅｉｇｎ　ｃｏｍｍｅｒｃｉａｌ
ｆｉｒｍｓ　ｉｎ　Ｃｈｉｎａ，ａｎｄ　ｔｈｅ　ｓｔｒｕｃｔｕｒｅ　ｏｆ　ｔｈｅｉｒ　ｃｏｕｎｔｒｙ　ｏｒｉｇｉｎｓ．Ｏｎ　ｔｈｉｓ　ｂａｓｉｓ，ｔｈｅ　ａｕｔｈｏｒｓ　ｐｒｏｖｉｄｅ
ｓｏｍｅ　ｈｅｕｒｉｓｔｉｃ　ｓｕｇｇｅｓｔｉｏｎｓ　ｆｏｒ　ｐｏｌｉｃｙ－ｍａｋｅｒｓ．
Ｋｅｙｗｏｒｄｓ：Ｄｉｓｔｒｉｂｕｔｉｏｎ　Ｉｎｄｕｓｔｒｙ，Ｆｏｒｅｉｇｎ　Ｃｏｍｍｅｒｃｅ，Ｎａｔｉｏｎａｌ　Ｃｏｍｍｅｒｃｅ，Ｉｎｄｕｓｔｒｙ　Ｓｅｃｕｒｉｔｙ

责任编辑：英　欣

３１

２０１２年第９期　


